
   

PROFIWISSEN. IHR PROFIT!

Anmeldung per e-Mail an info@vermittlerakademie.at oder per Fax 0720/515 301

VermittlerAKADEMIE,
Mooslackengasse 17, 1190 Wien

	JA, ich melde mich für BAV 
PRO-Fit 2015 (beide Tage) an

	JA, ich melde mich für  
BAV PRO-Fit 2015 / Tag 1 an

	JA, ich melde mich für  
BAV PRO-Fit 2015 / Tag 2 an

Es geltend die AGB der Vermittlerakademie für 
die Teilnahme an Seminaren und Trainings. Diese 
sind im Internet unter www.vermittlerakademie.at 
einsehbar.� W

 Vor- und Zuname/Titel

 Firma	  Abteilung 

 Straße/Postfach 	  PLZ/Ort

 Telefon	  E-Mail  

 Ort/Datum	  Unterschrift

in Kooperation mit

Die Seminarkosten übernimmt Zurich für mich. Mein Selbstbehalt beträgt lediglich 60 Euro (inkl. 20% USt.).

TAG 2

TAG 1

GLEICH ANMELDEN! Ihre optimale Vorbereitung auf das Jahresendgeschäft! 

Tag 1: Fachwissen intensiv für Absolventen und Neueinsteiger
•	 „Empfang und Strategieausblick 2015/16“ durch Gerhard Danler, Leiter Betriebliche Altersvor-

sorge bei Zurich.
•	 „Risiko im Lebenszyklus. Was der Kunde wirklich braucht!“ Keynote von MMag. Michael Prantner, 

SVA - Sozialversicherungsanstalt der gewerblichen Wirtschaft, Landesstelle Salzburg..
•	 „KÖSt., Gewinnausschüttungen und weitere Neuerungen.“ Vortrag von Dr. Heimo Czepl, Steuer

berater und BAV Spezialist bei Czepl & Partner GmbH. 
•	 „Wohlverhaltensregeln beim Verkauf von Lebensversicherungen“, eine Einführung von Johannes 

Muschik, geschäftsführender Gesellschafter der VermittlerAKADEMIE.
•	 „Umfassend beraten mit der BAV Matrix.“ Workshop mit Gerhard Danler, gerichtlich beeideter 

Sachverständiger.

Sie sind noch kein/e „Berater/in für Betriebliche Altersvorsorge und möchten die Zurich Ver
mittlerAKADEMIE kennenlernen? Dann laden wir Sie herzlich ein, am ersten Tag teilzunehmen.

Tag 2: Mit kleinen Gruppen von Entscheidern erfolgreich kommunizieren
Workshop zur Gesprächsführung mit Firmenkunden mit B2B Profi Johannes Muschik und Sales-
Coach Michael Müller. Maximal 12 Teilnehmer. Übungen in zwei Kleingruppen. 
•	 „Überzeugen statt überreden“
•	 „Visualisieren: Komplexe Inhalte einfach verständlich machen.“
•	 „Im Kreuzverhör - die Fragerunde meistern“

Es zählt der Zeitpunkt des Einlangens Ihrer Anmeldung.

6./7. OktOBER 2015
GroSSraum WIEN




